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Der FFI-Verlag – Wissen. Digital. Auf den Punkt.

Der FFI-Verlag steht seit über einem Jahrzehnt für qualitativ 
hochwertige, digitale Fachinformationen im juristischen 
und steuerlichen Umfeld. Mit einem klaren Fokus auf die 
Bedürfnisse von Anwält:innen, Steuerberater:innen und 
Kanzleimitarbeiter:innen haben wir ein Portfolio an spezia-
lisierten Plattformen aufgebaut – darunter legal-tech.de, 
tax-tech.de, mkg-online.de und viele mehr.

Ob Informationsportal, interaktives Tool oder Fachmagazin: 
Unsere Angebote sind auf Relevanz, Orientierung und ech-
ten Nutzen im Arbeitsalltag ausgelegt. Dabei verbinden wir 
redaktionelle Tiefe mit technischer Umsetzung – unabhän-
gig, fundiert und mit einem hohen Anspruch an Qualität.

Warum werden die Portale verkauft?

Der Verkauf erfolgt nicht aus wirtschaftlichen, sondern 
aus persönlichen Gründen. 

Die Entscheidung, diese etablierten Plattformen abzuge-
ben, ist mir nicht leicht gefallen. Umso wichtiger ist es mir, 
Käufer:innen zu finden, die das Potenzial erkennen – und 
bereit sind, die Portale im Sinne ihrer Zielgruppen weiterzu-
entwickeln.

Hinweis: Die FFI-Plattformen können ab dem 1. Januar 
2026 offiziell übernommen werden. Eine verbindliche 
Sicherung durch Kaufvertrag ist ab sofort möglich; die 
Rechnungsstellung erfolgt im Jahr 2026.

Ihre Chance: Starke Marken mit Substanz

Das Erlösmodell des FFI-Verlags basiert auf Content-Mar-
keting, Partner-Listings und hochwertigen Media-Angeboten 
für Unternehmen, die ihre Zielgruppe im juristischen und 
steuerlichen Umfeld erreichen möchten.

Was Sie erwartet:

• Eingeführte Marken, die in ihrer Zielgruppe hohes Ver-
trauen genießen

• Bewährte Strukturen, die sofort weitergeführt werden
können

• Themen mit Zukunft, wie Legal Tech, Kanzleimarketing,
Digitalisierung und Künstliche Intelligenz

Ein Gesamtkauf des FFI-Verlags ist ebenso möglich wie die 
Übernahme qualifizierter Mitarbeiterinnen.

Ob Verlag, Agentur oder Dienstleister: Mit diesen Portalen 
gewinnen Sie sofort Sichtbarkeit, Reichweite und Glaubwür-
digkeit in einer klar definierten, professionellen Zielgruppe. 

Herzliche Grüße
Markus Weins
Inhaber FFI-Verlag

Sie möchten mehr erfahren?

Gerne senden wir Ihnen weitere Informationen oder 
vereinbaren einen Gesprächstermin.

Frank Toscha
Managing Partner
Eulenhof Consulting GmbH
Tel: 	 +49-171 62 06 20 5
E-Mail: 	 f.toscha@eulenhof-consulting.de
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rvg-rechner.de
Die Nr. 1 unter den Prozesskosten­
rechnern mit mehr als 100.000 Visits

RVG-Rechner.de ist für 100.000 Anwältinnen und Anwälte 
die Plattform für die schnelle und einfache Berechnung aller 
Prozesskosten nach RVG. Der integrierte Prozesskostenrech-
ner ist ein fester Bestandteil des Kanzleialltags und daher 
ideal geeignet für gezielte Werbung.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte, Kanzleiangestellte

Traffic und Newsletter

• 103.689 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 4:15 Min
• 4.053 NL-Bezieher (Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie RVG-Rechner, RVG, RVG-
Tabelle, Prozesskostenrechner, RVG Webinar

Inhalte 

• Umfassendster RVG-Rechner
• 47 Blogbeiträge
• eBroschüre: Schneider, RVG-Erhöhung 2025, 2. Auflage

2025
• RVG-Tabellen 2025

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 85.314 €
• Betriebskosten: 5.827 €
• Personalkosten Produktmanagement: 3.427 €
• Deckungsbeitrag II: 76.060 €

Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

anwaltgebuehren.de, prozesskosten.de, 
rvg-prozesskostenrechner.de

Warum kaufen?

• Führende RVG-Seite mit umfangreichem Content von Ge-
bührenexperte Norbert Schneider

• Sofort aktivierbares Erlöspotenzial
• Hohe organische Reichweite, um eigene Vertriebs- und

Marketingziele zu verfolgen

Neuer Verkaufspreis:

228.000 € statt bisher 298.000 €

Norbert Schneider

RVG-Erhöhung 2025 kompakt
Das neue KostBRÄG, Praxisbeispiele und 
aktualisierte RVG-Tabellen
3. aktualisierte Auflage

Fachinfo-Tabelle

GR
AT
IS

Partnerunternehmen

Besuche rvg-rechner.de 2024 bis 2025

weins
Durchstreichen
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mkg-online.de
Fachwissen, das junge Jurist:innen 
wirklich interessiert

mkg-online.de ist die Plattform für aktuelle und praxisnahe 
Fachinformationen für junge Juristinnen und Juristen. Mit 
Blog, Verzeichnis und eMagazin bietet die Seite fundiertes 
Wissen und hilfreiche Einblicke in den Berufsalltag. Dank 
ihrer aktiven und interessierten Zielgruppe genießt die Platt-
form eine besonders hohe Aufmerksamkeit im juristischen 
Nachwuchsbereich.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte, Kanzleiangestellte

Traffic, Newsletter und Social Media

•
•

28.437 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 2:36 Min 
1.551 NL-Bezieher | 663 LinkedIn-Follower
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie RVG Erhöhung, RVG 
Tabelle 2025, Befangenheitsantrag, Schuldrechtsreform, 
Mandatsniederlegung, 495a ZPO Terminsgebühr, LL.M. 
Strafrecht, Videoverhandlung ZPO

Inhalte 
• 615 Blogbeiträge
• MkG-Magazin, Vier Ausgaben p.a.

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote:100.195 €
• Betriebskosten: 9.456 €
• Personalkosten Produktmanagement:20.867 €
• Deckungsbeitrag II: 69.872 €

Technische Basis

WordPress-System

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Junge, engagierte Jurist:innen mit hoher Me-
dienaffinität

• Potenzial: Bis zu 70.000 € DB II p.a. durch Partner und An-
zeigen

• SEO: Gute Rankings bei Themen rund um Karriere & Ein-
stieg

• Content: Blog, Verzeichnis & eMagazin mit starker Leser-
bindung

Das Kanzleimanagement-Magazin für junge 
Juristinnen und Juristen

Ausgabe 2/25

Das „neue RVG 2025“

MIT KOLLEGIALEN GRÜßEN

Ihre MkG-Partner

Die berufsständischen 
Versorgungswerke

Auswirkungen von KI auf 
das Personal Branding

Die letzte Hürde zum 
Fachanwaltstitel

Übergangsregelungen, doppelte Anrechungspflichten & Co.: 
Das Wichtigste im Überblick

Die wichtigsten Fragen
zur Fallliste

So funktionieren sie und das 
können sie (künftig) leisten

So bleiben Sie als Anwältin 
und Anwalt sichtbar

Besuche mkg-online.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

179.000 € statt bisher 249.000 €

weins
Durchstreichen
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RVG-Tabelle.de
20.000 Gründe sprechen 
dafür!

RVG-Tabelle.de ist die Plattform für die übersichtliche Dar-
stellung aller Gebührensätze nach RVG. Mit der digitalen 
RVG-Tabelle finden Anwältinnen und Anwälte, ReNos und 
ReFas schnell und zuverlässig die passende Gebühr – ideal 
für den täglichen Einsatz in der Kanzlei.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte, Kanzleiangestellte

Traffic

• 26.193 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 3:29 Min
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie RVG-Tabelle, Gebühren-
tabelle, Gerichtskostentabelle

Inhalte 

• eBroschüre: Jungbauer, RVG-Tabelle 2025. 2. Auflage 2025
• RVG-Tabellen

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 0 €
• Betriebskosten: 0 €
• Personalkosten Produktmanagement: 220 €
• Deckungsbeitrag II: -220 €

Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

rvg-tabellen.de

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Anwält:innen mit täglichem Bedarf an RVG-
Daten – viele ohne Kanzleisoftware

• Traffic: mit 20.000 Visits pro Monat hoch

Sabine Jungbauer

RVG-Tabelle 2025 
Richtig abrechnen mit wertvollen Hinweisen zur 
Berechnung des neuen Prozesskostenrisikos
2. aktualisierte Neuauflage

Fachinfo-Broschüre

GR
AT
IS

Partnerunternehmen

Besuche rvg-tabelle.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

39.000 € statt bisher 49.000 €

weins
Durchstreichen
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legal-tech.de 
ist Deutschlands führende Plattform zur 
Digitalisierung von Anwaltskanzleien

Legal-Tech.de ist Deutschlands führende Plattform rund um 
Legal Tech und Legal AI. Mit Blog, Verzeichnis und eMaga-
zin bietet sie umfassende Informationen und Orientierung. 
Kanzleien nutzen die Seite gezielt, um passende Legal Tech-
Lösungen für ihre Bedürfnisse zu finden.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte, Jurastudierende, Unternehmens-
jurist:innen

Traffic, Newsletter und Social Media

• 10.428 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 2:58 Min
• 1.217 NL-Abos | 3.528 LinkedIn-Follower

(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie Legal Tech, Legaltech, 
Kanzleisoftware, Legal Tech Software, KI Kanzlei, Kanzlei 
Tools, Dokumentenerstellung

Inhalte 

• 545 Blogbeiträge
• 180 Verzeichniseinträge
• Legal Tech-Magazin, vier Ausgaben p.a.

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 95.617 €
• Betriebskosten: 4.009 €
• Personalkosten Produktmanagement:18.011 €
• Deckungsbeitrag II: 73.597 €

Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

legal-tech.io, legaltech-kanzleien.de, legal-tech-kanzleien.de, 
legaltech-verzeichnis.de, legaltechverzeichnis.de

Warum kaufen?

• Marktführerschaft: #1 Legal Tech-Plattform in Deutsch-
land

• Erlöspotenzial: 70.000 € DB II p.a. bei geringem Aufwand
• SEO-Vorteil: Top-Platzierungen bei allen relevanten Key-

words
• Hohe Contentqualität: Inhalte von renommierten Autor:in-

nen

Ihre Legal Tech- 
Partner

Das Magazin zur erfolgreichen Digitalisierung Ihrer Kanzlei
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Ausgabe 2/25

KI-Weiterbildungen  
für Kanzleien

So werden Kanzlei-Teams  
fit für KI

KI in der Justiz
Einblicke in die derzeit  

wichtigsten Einsatzfelder  
und Projekte

Cybersicherheit  
für Kanzleien
So schützen Sie sich  

vor Angriffen

Legal Tech studieren?
Sechs Masterstudiengänge im Überblick

Besuche legal-tech.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

179.000 € statt bisher 249.000 €

weins
Durchstreichen
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gerichtsbezirke.de
Reisekosten auswärtiger Anwältinnen 
und Anwälte einfach abrechnen

Der einzigartige Reisekostenrechner auf gerichtsbezirke.de 
spart Anwältinnen und Anwälten wertvolle Zeit und unter-
stützt sie bei der korrekten Abrechnung von Reisekosten. Er-
gänzt wird das Angebot durch Informationen zu den Themen 
Reisekosten und Terminsvertretung.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte, Kanzleiangestellte

Traffic

• 8.543 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 3:58 Min
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie Reisekostentabelle, 
7003 VV RVG, Abwesenheitsgeld, Reisekosten RVG, Reise-
kosten Anwalt, Reisekostenrechner, Terminsvertretung

Inhalte 

• Einzigartiger Entfernungsrechner für auswärtige Anwälte
• eBroschüre: Schneider, Gerichtsbezirke 2025, 10. Auflage

2025

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 22.734 €
• Betriebskosten: 9.900 €
• Personalkosten Produktmanagement: 2.197 €
• Deckungsbeitrag II: 10.638 €

Technische Basis

WordPress-System

Warum kaufen?

• Einzigartige Lösung und Inhalte für auswärtige Anwältin-
nen und Anwälte

• Bekanntes und wiederholt genutztes Werkzeug für Kanz-
leien

• Hoher, stabiler Traffic

Norbert Schneider (Hrsg.)

Gerichtsbezirke 2025
Zur Abrechnung von Reisekosten auswärtiger 
Anwältinnen und Anwälte

Fachinfo-Tabelle

GR
AT
IS

Partnerunternehmen

Gerichtsbezirke.de
Reisekosten als auswärtiger Anwalt einfach berechnen

Besuche gerichtsbezirke.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

39.000 € statt bisher 49.000 €

weins
Durchstreichen
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pkh-vkh.de
Die neue Plattform für Prozess-  
und Verfahrenskostenhilfe

pkh-vkh.de bietet seit August 2023 einen einzigartigen PKH-
Rechner, der Anwältinnen und Anwälten viel Zeit bei der 
Berechnung der Prozesskostenhilfe spart. Ergänzt wird das 
Angebot durch praxisnahe Informationen rund um PKH und 
VKH – kompakt, verständlich und jederzeit abrufbar.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte, Kanzleiangestellte

Traffic

• 6.998 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 5:17 Min
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie PKH berechnen, PKH-
Rechner, Prozesskostenhilferechner, Freibeträge PKH, PKH

Inhalte 

• Ausgefeilter PKH-/VKH-Rechner
• eBroschüre: Erdmann, Leitfaden Prozesskostenhilfe,

3. Auflage 2025

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 6.657 €
• Betriebskosten: 1.810 €
• Personalkosten Produktmanagement: 1.757 €
• Deckungsbeitrag II: 3.090€

Technische Basis

WordPress-System

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Anwält:innen mit Bedarf an schneller PKH-Be-
rechnung

• SEO: Sichtbarkeit bei „PKH Rechner“, „VKH Berechnung“
u. Ä.

• Content: Einzigartiger PKH-Rechner + praxisnahe Fachinfos

Andreas Erdmann

Leitfaden Prozesskostenhilfe
Prozess- und Verfahrenskostenhilfe  
praxisnah erklärt
3. Auflage

Fachinfo-Broschüre

GR
AT
IS

Partnerunternehmen

Besuche pkh-vkh.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

39.000 € statt bisher 49.000 €

weins
Durchstreichen
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KI-in-Kanzleien.de
ist die Seite für Legal AI 
in Deutschland

KI-in-Kanzleien.de ist die zentrale Plattform für den Einsatz 
von Künstlicher Intelligenz in der Anwaltskanzlei. Mit Blog, 
Verzeichnis und eMagazin bietet sie fundiertes Wissen und 
Orientierung, damit Kanzleien schnell die passenden KI-Lö-
sungen für ihre täglichen Arbeitsprozesse finden.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte

Traffic

• 4.282 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 2:51 Min
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie ChatGPT Anwalt, KI Kanz-
lei, Prompts Anwalt

Inhalte 

• 62 Blogbeiträge
• 50 Verzeichniseinträge
• KI in Kanzleien-Magazin, zwei Ausgaben p.a.

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 16.733 €
• Betriebskosten: 3.396 €
• Personalkosten Produktmanagement: 9.884€
• Deckungsbeitrag II: 3.453 €

Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

kiinkanzleien.de, ki-kanzleien.de, kikanzleien.de

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Kanzleien mit Interesse an KI-Lösungen. Viele
Großkanzleien.

• SEO: Sichtbarkeit bei „KI in der Kanzlei“, „Legal AI“ u. Ä.
• Trendthema: Die Rolle der Seite wird zunehmend wichtiger

werden

Ihr KI-Partner

Das Magazin zum Einsatz von KI in der Kanzlei
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Ausgabe 1/25

Das bieten beck-chat 
und Frag den Grüneberg

Head of Legal Tech Dr. Dr. Oliver 
Hofmann im Interview

Open Source  
oder geschlossenes  

KI-System
Was ist sinnvoll für Jurist:innen?

Berufsrechtliche 
Hinweise zum  
Einsatz von KI

Neue KI-Richtlinie der BRAK

Neues Regelwerk:  
der AI Act

Das müssen Kanzleien und Unternehmen  
über die neuen EU-Vorgaben wissen

Besuche ki-in-kanzleien.de 2024 bis 2025 

Neuer Verkaufspreis:

59.000 € statt bisher 69.000 €

weins
Durchstreichen
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Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

tax-tech.info, tax-tech.online, tax-tech-online.de,  
tax-arena.de, taxandbyts.de, tax-and-bytes.de,  
taxandbyte.de, taxandbites.de, steuerberater-plattform.de

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Steuerkanzleien mit Digitalisierungsbedarf
• Potenzial: Bis zu 80.000 € DB II p.a. durch Anbieter-Part-

nerschaften
• SEO: Starke Rankings bei „Tax Tech“, „Steuerkanzlei digitali-

sieren“ & Co.
• Content: Blog, Verzeichnis & eMagazin mit hoher Fachrele-

vanz

tax-tech.de
Deutschlands Nr. 1 für Digitalisierung 
in der Steuerberatung

tax-tech.de ist Deutschlands führende Plattform zur Digita-
lisierung in Steuerkanzleien. Mit Blog, Verzeichnis und eMa-
gazin bietet die Seite fundiertes Wissen und Orientierung 
im Bereich Tax Tech. Steuerkanzleien nutzen die Plattform 
gezielt, um passende digitale Lösungen für ihre Prozesse zu 
finden und diese zukunftssicher zu gestalten.

Zielgruppe 

Steuerberaterinnen und Steuerberater, Kanzleiangestellte

Traffic, Newsletter und Social Media

• 4.715 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 3:36 Min
• 13.844 NL-Bezieher | 1.079 LinkedIn-Follower

(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie Software Steuerberater, 
Tax Tech, Tax Technology, Kanzleisoftware Steuerberater, 
E-Rechnung Steuerberater, Digitalisierung Steuerkanzlei, 
Kanzlei-Tools, ChatGPT Steuerberater, Datenbank 
Steuerrecht

Inhalte 

• 186 Blogbeiträge
• 116 Verzeichniseinträge
• Tax Tech-Magazin, vier Ausgaben p.a.

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 95.003 €
• Betriebskosten: 5.744 €
• Personalkosten Produktmanagement: 16.474 €
• Deckungsbeitrag II: 72.785 €

Das Magazin zur erfolgreichen Digitalisierung  
Ihrer Steuerkanzlei
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Ausgabe 2/25

Teambuilding in der 
digitalen Kanzlei

Virtuell führen,  
menschlich bleiben

Sekretariat  
neu gedacht
So übernimmt KI  
den Papierkram

Prompt-Datenbank  
für Kanzleien

Über 30 Prompts  
für effizienteres Arbeiten

Die 7 Stufen der 
Kanzleiautomatisierung

Von Texterkennung bis KI

Ihre Tax Tech- 
Partner

Besuche tax-tech.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

179.000 € statt bisher 249.000 €

weins
Durchstreichen
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zv-assistent.de
Der erste Formularassistent 
für die Zwangsvollstreckung

zv-assistent.de ist seit September 2024 der erste 
Formularassistent zur schnellen und einfachen Erstellung 
von Zwangsvollstreckungsformularen. Erfahrene 
Praktiker:innen beantworten praxisnah die wichtigsten 
Fragen rund um das Zwangsvollstreckungsrecht. Durch die 
aktuellen Änderungen der ZV-Verordnung genießt die 
Plattform derzeit besonders hohe Aufmerksamkeit in der 
Anwaltschaft.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte, Kanzleiangestellte

Traffic
• 2.663 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 2:57 Min

(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie Formulare 
Zwangsvollstreckung, Sicherungsvollstreckung, 
Formularassistent Zwangsvollstreckung, Zahlungsvereinba-
rung Schuldner

Inhalte 
• Einzgartiger ZV‑Formular‑Assistent
• 14 Blogbeiträge
• eBroschüre: Hänsch, Die neuen Formulare für die Zwangs-

vollstreckung, 2. Auflage 2024

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 797 €
• Betriebskosten: 2.277 €
• Personalkosten Produktmanagement: 2.636 €
• Deckungsbeitrag II: -4.116 €

Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

zvassistent.de, zv-formulare.de, zv-profi.de

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Kanzleien mit Fokus auf Zwangsvollstreckung
• SEO: Starke Rankings bei „ZV-Formulare“, „Zwangsvollstre-

ckung Hilfe“ etc.
• Content: Digitaler Formularassistent + praxisnahe Rechts-

tipps

Jens Hänsch

Die neuen Formulare  
für die Zwangsvollstreckung
Alle Änderungen im Überblick
2. Auflage

Fachinfo-Broschüre

GR
AT
IS

1

An

Vollstreckungsauftrag an Gerichtsvollzieher

Angaben zum Schuldner:

Herr   Frau   Unternehmen  

Name/Firma ggf. Vorname(n)

Straße Hausnummer

Postleitzahl Ort

Land (wenn nicht Deutschland)

Kontaktdaten des Ansprechpartners:

Gläubiger   gesetzlicher Vertreter   Bevollmächtigter 

Name/Firma ggf. Vorname(n)

Telefon        E-Mail                   Fax

Geschäftszeichen

Bankverbindung des

Gläubigers:   gesetzlichen Vertreters:   Bevollmächtigten:   abweichenden Kontoinhabers:

Name des Kontoinhabers

IBAN BIC (Angabe kann entfallen, wenn IBAN mit DE beginnt)

Verwendungszweck

Bitte beachten Sie die Ausfüllhinweise zu diesem For-
mular auf www.bmj.de/Zwangsvollstreckungsformulare.

, den

Partnerunternehmen

Vollstreckungsauftrag an Gerichtsvollzieher

Topaktuell  
mit ZVFV  

vom 17.6.2024!

Besuche zv-assistent.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

39.000 € statt bisher 49.000 €

weins
Durchstreichen
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kanzleimarketing.de
Die führende Plattform für  
modernes Kanzleimarketing 
und Mandantenakquise

kanzleimarketing.de ist die zentrale Plattform für aktuelle 
Trends und Strategien in den Bereichen Kanzleimarketing, 
Mandantenakquise, Kanzleiwebsite und Social Media. Mar-
keting-Expert:innen geben praktische Tipps zur Umsetzung, 
während Kanzleien gezielt nach passenden Dienstleistern 
und Lösungen für ihr Kanzleimarketing suchen.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte

Traffic

• 1.226 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 3:04 Min
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie Kanzleimarketing, Marke-
ting Kanzlei, Kanzleistrategie, Anwaltssuchdienste

Inhalte 

• 250 Blogbeiträge
• 107 Verzeichniseinträge
• eBroschüre: Löffler, Kanzleimarketing-Trends, 2. Auflage

2023

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 16.890 €
• Betriebskosten: 2.725 €
• Personalkosten Produktmanagement: 791 €
• Deckungsbeitrag II: 13.374 €

Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

kanzlei-marketing.de

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Kanzleien mit aktivem Marketingbedarf
• SEO: Top-Rankings bei „Kanzleimarketing“, „Mandanten-

akquise“ & Co.
• Content: Tipps von Expert:innen, hohe Relevanz für Ent-

scheider:innen

Mandanten gewinnen – Mandanten binden

Kanzleimarketing-Trends 2023
Von spezialisierten Marketingexperten  
für Anwalts- und Steuerkanzleien
Herausgegeben von RAin Pia Löffler

Mandatsakquise 2023:  
Push- und Pull-Marketing erfolgreich nutzen
Von Pia Löffler

Talentsuche 2.0:  
Digitales Recruiting für Kanzleien
Von Andrea Saidi 

Kanzlei-Newsletter: Schlüssel zur  
erfolgreichen Mandantenkommunikation
Von Virginia Larcher

Mit Videomarketing  
im Google Ranking steigen
Von Julian Murrell

Partner für professionelles Kanzleimarketing:

Besuche kanzleimarketing.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

39.000 € statt bisher 49.000 €

weins
Durchstreichen
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anwaltskanzleisoftware.de
Hier wählen Kanzleien ihre neue 
Kanzleisoftware aus

Anwaltskanzleisoftware.de ist die zentrale Plattform für 
praxisnahe Tipps rund um Kanzleisoftware. Mit einer über-
sichtlichen Website und einer umfassenden Marktübersicht 
unterstützt sie Anwältinnen und Anwälte sowie Notariate 
gezielt bei der Suche nach der passenden Softwarelösung 
für ihre Kanzlei.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte

Traffic

• 762 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 1:34 Min
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie Kanzleisoftware, An-
waltssoftware, Notarsoftware

Inhalte 

• 35 Verzeichniseinträge
• eBroschüre: Cosack, Die Wahl der passenden Kanzleisoft-

ware, 3. Auflage 2023

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 25.368 €
• Betriebskosten: 803 €
• Personalkosten Produktmanagement: 1.845 €
• Deckungsbeitrag II: 22.720 €

Technische Basis

WordPress-System

Inklusive Domains 

anwalt-kanzleisoftware.de, anwalts-kanzleisoftware.de, 
anwaltskanzlei-software.de

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Anwält:innen mit konkretem Kanzlei-Software-
bedarf

• Potenzial: 25.000 € DB II p.a.
• SEO: Top-Rankings bei relevanten Keywords
• Content: Praxistipps mit hoher Relevanz

Ilona Cosack

Die Wahl der  
passenden Kanzleisoftware
3. aktualisierte Neuauflage

Fachinfo-Broschüre

GR
AT
IS

Partnerunternehmen

Besuche anwaltskanzleisoftware.de 2024 bis 2025

Neuer Verkaufspreis:

49.000 € statt bisher 69.000 €

weins
Durchstreichen
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juristischedatenbanken.de
Hier wählen Kanzleien ihre 
juristische Datenbank aus

Juristischedatenbanken.de ist die Anlaufstelle für praxisnahe 
Tipps rund um juristische Datenbanken. Die Plattform bietet 
Tipps zur Auswahl sowie eine umfassende Marktübersicht 
und hilft Anwältinnen und Anwälten dabei, die passende 
juristische Datenbank für ihre Arbeit zu finden.

Zielgruppe 

Anwältinnen und Anwälte

Traffic

• 558 Ø monatliche Visits | Verweildauer: 2:23 Min
(Stand 10/2025)

Google-Ranking

Top 3 bei Google für Keywords wie Juristische Datenbanken, 
Juristische Datenbank, Auswahl Juristische Datenbank

Inhalte 

• 18 Verzeichniseinträge
• eBroschüre: Conens, So gelingt die Wahl der passenden

juristischen Datenbank, Neuausgabe 2022

Wirtschaftlichkeit 2024 

• Jahresumsatz Media-Angebote: 3.900 €
• Betriebskosten: 31 €
• Personalkosten Produktmanagement: 1.318 €
• Deckungsbeitrag II: 2.551 €

Technische Basis

WordPress-System

Warum kaufen?

• Zielgruppe: Anwält:innen auf der Suche nach Datenbank-
lösungen

• Content: Marktübersicht & Praxistipps mit hoher Conver-
sion-Stärke

So gelingt die Wahl der passenden 
juristischen Datenbank
Sieben Datenbanken im Vergleich

Neuausgabe

Katharina Conens

GR
AT

IS

Partnerunternehmen

Fachinfo-Broschüre

Neuer Verkaufspreis:

24.000 € statt bisher 29.000 €

Besuche juristischedatenbanken.de 2024 bis 2025

weins
Durchstreichen
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